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免责声明

此⽂件中包含的信息仅供⼀般资讯⽬的，并不构成要约、征求、邀请或建议订阅或购买任何证券或其
他产品，也不提供任何投资建议或服务。本⽂件仅⽤于专业投资者的分发和使⽤。本⽂件不针对任何
法域或国家中的任何个⼈或实体进⾏分发或使⽤，如果这种分发或使⽤违反法律或法规，或将使
OSL集团（「 OSL集团」或「集团」 ）受到该法域或国家内的任何登记要求的制约，则本⽂件不适
⽤。

本⽂件包含基于OSL集团对其及其⼦公司所经营的业务和市场的⽬前期望、估计、预测、信念和假设
的前瞻性陈述。这些前瞻性陈述并不是未来表现的保证，并且受到 OSL 集团无法控制的市场⾵险、
不确定性和因素的影响。因此，实际结果和回报可能与本⽂件中所作的假设和陈述不同。尽管本⽂件
中的信息是从被认为可靠的来源获取或编制⽽成，但OSL集团并不保证信息或数据的准确性、有效性、
及时性或完整性，也不对信息中的错误、遗漏或其他不准确性或其后果承担任何责任或负责。

本⽂件中的信息是根据“现状”和“按原样提供”的基础提供的，并且可能会进⾏修改或更改。这并不是
专业建议的替代品，该建议应考虑您的具体情况，本⽂件中的任何内容都不构成法律建议。OSL 集
团不对因使⽤或依赖本⽂件中提供的任何信息⽽直接或间接产⽣的任何损失或损害负责或承担责任。
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第 1 章

2024业务更新



愿景
为个人及企业创建一个安全且可信赖的数字资产环境

将数字资产融入金融体系，惠及个人及企业
使命

为我们的合作伙伴和客
户开放数字资产平台

OSL的营运往积拥有
无可挑剔的安全性

获得全球相关监管机构
的全面许可和监管

OSL新形象
“O”pen
开放透明

“S”ecure
值得信赖

“L”icensed
持牌
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亚洲上市的数字资产平台，为零售、企业和机构客户提供一流的数字资产服务

公司快览

MSCI

获纳入MSCI 香港小型股指数 2024

HFM亚洲服务奖
最佳数字资产服务提供商
(HFM Asia Services
Awards 2024) 

2024

新城财经台

最佳虚拟资产交易平台 2024

香港Web 3.0 
科技周

最佳虚拟资产交易平台奖 2023

奖项

注：
1. 总交易量指的是来自产生交易收入的交易量之总和
2. 截至2024年12月31日

首个
亚洲上市数字资产平台

>1000亿港元
2024年总交易量(1)

~50亿港元
截至2024年12月31日的
托管资产 (AUC)

~64%
香港数字资产ETF持仓
托管资产 (AUC)(2)

~3.75亿港元
2024年收入

~5,500万港元
2024年持续经营业务录得溢利

~7.1亿港元
2024年获 战略投资

258
员工(2)
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凭借数字资产普及化，占据扩大市场份额的有利位置

全面受监管的数字资产交易所和金融机构

作为上市公司，遵从严格的监管合规框架和透明的公开披露要求

财务报表、SOC 1 和 SOC 2 报告均由四大会计师事务所审计

客户资产与公司资产需隔离处理，并受保险保障

经过多个市场周期验证的全面、主动的风险管理架构

管理团队在数字资产、技术、合规和传统金融方面拥有丰富的经验

1

2

3

4

5

6
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长期愿景：建构未来数字资产经济的核心基础设施

新兴市场的
Coinbase

核心Web 3 
基础设施

市值(美元)：

关键策略：

• 经验丰富的管理团队
• 持续投入建设合规和牌照基础设
施

• 开发面向零售和机构客户的全面数字
资产产品

• 向亚洲及其他新兴市场拓展国际业务

• 成为个人投资、消费、储蓄、赚取
和使用的数字资产的首选通道

~6.77亿 ~ 50亿 ~6,010亿 (1)

香港
数字资产平台

资料来源: Capital IQ (截至2025年3⽉17⽇)
注：
1. 截至2025年3月17日，摩根大通、Visa和万事达卡的平均市值



9

2024年的重大进展

扩展产品服务，为下一阶段增长奠定基础1

加速国际扩张，内生与外延式增长策略并行2

收入创集团新高，战略转型至数字资产领域后首度盈利3

组建汇聚数字资产、科技与传统金融多元经验的管理团队4

完成战略性品牌重塑，驱动全球扩张5
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• 场外交易

• 智能询价平台

OSL 经纪

产品生态

扩展产品服务，为下一阶段增长奠定基础1

• 代币化基金

• 结构性产品*

OSL 资产管理

• Omnibus 经纪商解决方案

• 托管

• 场外结算*

OSL 机构

• 出金、入金、加密支付即服务 *

• 跨境 Web3 支付服务*

OSL Pay
• 加密货币<>法定货币兑换

• 现货交易

• 衍生品交易*

• 质押*

OSL 交易所

注：
* 已排期推出



11

加速国际扩张，内生与外延式增长策略并行2

2023及之前 1H 2024 2H 2024 2025

经纪及资产管理

• 持有香港证监会第 1、4 及 9 号
牌照，可从事证券经纪、客户咨
询及资产管理活动

信托执照

• 持有信托或公司服务提供商
(TCSP) 牌照，提供数字资产的
全面托管服务

数字资产交易平台营运商

• 持有香港证监会第 1、7号牌照
(从事证券及自动交易)及《打击
洗钱及恐怖分子资金筹集条例》
(AMLO) 牌照，在香港推广及提
供数字资产交易服务

数字货币交易所提供商

• 获得在澳洲营销和提供数字资产
交易服务的许可

数字资产交易服务提供商

• 获得日本金融服务局 (FSA) 的牌
照，日本是监管最成熟、最重要
的市场之一

进⼀步国际扩张

• 目标在新的司法管辖区获得
2-4 张牌照

• 重点布局亚洲、中东和欧洲

收购日本CoinBest 株式
会社，2025年2月
更名为 OSL Japan
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收入创集团新高，战略转型至数字资产领域后首度盈利3

IFRS收入 总交易量

持续经营业务所得溢利/(亏损) 托管资产

2023

210

2024

375

2022

71

2022

(560)
2023

(250)

2024

55

2023

86

2024

100

截至2024年12月31日

50亿 456%同比

(以港币百万元计) (以港币十亿元计)

(港币元)(以港币百万元计)
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崔崧
首席执行官

超过20年经验

黄冠文
首席财务官

超过15年经验

陈德荣
首席营销官

超过20年经验

刁家骏
执行董事及
法规事务主管

超过20年经验

苏国欣
法务及合规主管

超过20年经验

张英华
首席商务官

超过20年经验

云成
首席技术官

超过15年经验

Marc Newman
首席信息安全官

超过15年经验

4 组建汇聚数字资产、科技与传统金融多元经验的管理团队
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第 2 章

财务及营运亮点



15

营运亮点

总交易量 (按年) 总交易量 (按季)
(以港币十亿元计) (以港币十亿元计)

86.4

100.5

2023 2024

1.2x

5.6x

托管资产
(以港币十亿元计)

雇员
(雇员)

12.6 16.5
27.8

43.6

Q1 Q2 Q3 Q4

3.5x

2024

0.9

5.0

2023 2024

2.1x

124

258

2023 2024
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财务 – IFRS收入

数字资产市场业务

数字资产技术
基础设施业务

其他

描述

IFRS收入

2023 2024 同比增长

• 收入来自平台的数字资产交易客户的交易佣金、费用、交
易价差，以及账户管理费

• 主要产品：场外交易、智能询价、交易所、及托管
163.4 283.1 73.3%

• 收入来自经常性服务费、专业服务费、系统实施费用及客
制化收入的分成模式

• 主要产品： SaaS
17.8 91.6 414.9%

• 一次性项目，如 2023年出售知识产权收入 28.6 - -

总额 209.8 374.7 78.6%

(以港币百万元计)
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(249.8)

54.8

2023 2024

财务 -利润

员工成本

利润率

(119%) 15% 45%(127%)

(以港币百万元计)

(265.9)

168.0

2023 2024

(以港币百万元计)

利润率

持续经营业务所得溢利/(亏损) 全面收益/(亏损)总额

185.3 195.9

2023 2024

(以港币百万元计)

224.2

164.2

2023 2024

(以港币百万元计)

88% 52% 44%107%

占收入的%占收入的%

注：
1. 综合损益表中费用及佣金开支, 资讯科技成本, 折旧及摊销, 其他经营开支, 物业、厂房及设备的减值亏损, 金融资产及合约资产的减值亏损拨备净额之金额总和

其他营运成本(不包括员工成本) (1)
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财务 -集团现金与数字资产结余

现金结余 集团数字资产结余
(以港币百万元计) (以港币百万元计)

165.0

621.4

2023 2024

3.8x

184.6

406.6

2023 2024

2.2x
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财务 (续)
(千港元) 2024财年 2023财年

数字资产市场业务 283,107 163,382

数字资产技术基础设施业务 91,640 17,796

出售知识产权的收入 - 28,659

集团来自数字资产业务的 IFRS 收入 374,747 209,837 

费用及佣金开支 (9,691) (20,535)

员工成本 (195,943) (185,282)

资讯科技成本 (33,029) (44,574)

折旧及摊销 (24,505) (38,964)

其他经营开支 (96,955) (106,882)

物业、厂房及设备的减值亏损 - (8,187)

金融资产及合约资产的减值亏损拨备净额 - (5,008)

财务收入/(成本)净额 15,632 (1,077)

应占一间联营公司亏损净额 (7,062) (23,704)

其他收入及收益净额 32,757 (27,471)

除所得税前溢利/(亏损) 55,951 (251,847)

所得税(开支)/抵免 (1,105) 2,058 

持续经营业务所得溢利/(亏损) 54,846 (249,789)

终止经营业务亏损 (8,152) (15,857)

年内溢利/(亏损) 46,694 (265,646)

年内其他全面收益/(亏损) 121,327 (228)

年内全面收益/(亏损)总额 168,021 (265,874)
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第 3 章

展望及增长策略
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7,193

92,627

2020年1月1日 2024年12月31日

长期趋势正在重塑数字资产产业，为完全合规及持牌营运商创造重大机会

比特币历史最高点

利好的监管趋势

重大发展正在提高监管透明度和行业监督:

• 2024 年美国总统选举
• 美国证券交易委员会(SEC)及美国商品期货交易

委员会 (CFTC) 对数字资产的分类
• 美国稳定币透明度与问责法案
• 欧盟实施《加密资产市场监管法案》(MiCA)

27.6兆美元
2024年

稳定币交易量
2024 年

Visa + 万事达卡
交易量

超越
7.7%

机构参与度提高

2023 2024增加
18%

持有加密货币的
对冲基金

按人口全球
加密货币渗透率 (1)

5.4%
2023

11.7%
2030

稳定币作为颠覆性应用场景

25.6兆美元

29% 

持有加密货币的
对冲基金

47% 

比特币价格上涨
13x

资料来源源: CoinMarketCap, Statista, 罗兵咸永道, the Alternative Investment Management Association (AIMA) Report, Triple-A, 波⼠顿咨询公司及世界银⾏集团
注：
1. 全球渗透率的计算方法是全球加密货币用户数量除以全球人口

注：比特币历史最高价为 2025年1月 20日的 108,786 美元
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我们的增长策略

加强在香港的
市场领导地位

• 通过开发新客户群及重新激活老客户，强化场外交易服务的市场领导地位
• 扩大机构业务的客户群体，特别针对证券公司、金融科技公司和数字银行
• 透过优化OSL手机应用程序来提升零售用户体验

扩大海外业务 • 投入资源扩大海外业务，尤其是在日本和澳洲市场
• 加速海外市场的招聘

寻求增值的
全球并购机会

• 积极寻求增值的全球并购机会，以加速国际扩张计划
• 重点在于收购完全合规的优质资产，特别是在新兴市场
• 在进行严格的尽职调查和并购后整合时，保持严谨的态度

扩展产品组合 • 加速新型和创新产品的推出，尤其是在海外市场
• 通过投入3,000万美元用于与PayFi相关的投资，扩大PayFi的产品系列

推动运营效率提升 • 通过提升运营效率来持续提升财务利润率
• 获得更广更深的交易流动性，简化和标准化工作流程，实现自动化中后台运作



问答环节



地址
香港铜锣湾希慎道33号利园第一期39楼

电邮
ir@osl.com

网页
https://group.osl.com/contact-ir/

社群媒体

LinkedIn Telegram X YouTube

联系我们

mailto:ir@osl.com
https://group.osl.com/contact-ir/

