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联系⽅式: ir@osl.com

此⽂件中包含的信息仅供⼀般信息⽬的，并不构成要约、征求、邀请或建议订阅或购买任何证券或其他产品，

也不提供任何投资建议或服务。 本⽂件仅⽤于专业投资者的分发和使⽤。 本⽂件不针对任何法域或国家中的

任何个⼈或实体进⾏分发或使⽤，如果这种分发或使⽤违反法律或法规，或将使 OSL 集团（“OSL 集团”或“集

团”）受到该法域或国家内的任何登记要求的制约，则本⽂件不适⽤。

本⽂件包含基于 OSL 集团对其及其⼦公司所经营的业务和市场的⽬前期望、估计、预测、信念和假设的前瞻性

陈述。 这些前瞻性陈述并不是未来表现的保证，并且受到OSL集团⽆法控制的市场⻛险、不确定性和因素的影

响。 因此，实际结果和回报可能与本⽂档中所作的假设和陈述不同。 尽管本⽂件中的信息是从被认为可靠的

来源获取或编制⽽成，但 OSL 集团并不保证信息或数据的准确性、有效性、及时性或完整性，也不对信息中的

错误、遗漏或其他不准确性或其后果承担任何责任或负责。

本⽂件中的信息是根据“现状”和“按原样提供”的基础提供的，并且可能会进⾏修改或更改。 这并不是专业建议

的替代品，该建议应考虑您的具体情况，本⽂件中的任何内容都不构成法律建议。 BC 集团不对因使⽤或依赖

本⽂件中提供的任何信息⽽直接或间接产⽣的任何损失或损害负责或承担责任。

DISCLAIMER免责声明
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香港监管环境

香港重要公告
虚拟资产平台指引（2023年6月）

• 香港虚拟资产平台指引（2023年6月）许可的虚拟资产交易平台（VATP）可以向零售投资者提供虚拟资产交易服务，但需遵守一系列严

格的投资者保护措施，涵盖了入门流程、治理、披露、代币尽职审查和准入。

• 为确保客户资产的安全保管，证监会（SFC）坚持冷热存储比例不得降低（即客户虚拟资产的98%必须存储在冷存储中，只有2%存储在

热存储或其他存储中）。

• 许可的虚拟资产交易平台的主要业务是充当代理人，为客户之间的订单匹配提供途径。在虚拟资产市场中常见的其他活动，如收益、接

收存款、放款和借贷等，可能导致潜在利益冲突，需要额外的保障。 因此，在这个阶段，SFC不允许许可的虚拟资产交易平台进行这些

其他活动。

• 证监会对大部分客户虚拟资产存储在冷存储中感到安心。 因此，SFC准备将客户虚拟资产存储在冷存储中的覆盖率降低到50%，条件是

其中98%必须存储在冷存储中。

• 旅行规则是虚拟资产服务提供商和金融机构的关键AML/CFT措施，因为它为进行制裁筛查、交易监控和其他风险减轻措施提供了基本信

息。

• 在处理客户将虚拟资产转移到或从非托管钱包的请求时，许可的虚拟资产交易平台将受到特定要求的约束，这些要求可能比旅行规则要
求更严格。特别是，许可的虚拟资产交易平台应从客户获取所需信息并进行制裁筛查，并且应仅接受经评估为可靠的非托管钱包的转账，

该评估考虑了虚拟资产交易和相关钱包地址的筛查结果，以及非托管钱包的所有权或控制的评估结果。
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香港监管环境

香港重要公告
虚拟资产平台指引（2023年10月）

• 证监会（SFC）和香港金融管理局（HKMA）再次强调，只有获得第一类（证券交易）受监管活动许可（“RA”）的实体才被允许提供虚拟资

产交易服务。 SFC和HKMA将允许通过与持有SFC许可的虚拟资产交易平台（“VATP”）合作，并符合虚拟资产知识测试、适合性、风险限制和

其他要求的条件，向零售客户提供虚拟资产交易服务。 特别是，虚拟资产交易只能通过与可为零售投资者提供服务的VATP维护的总账户进

行。

• 在进行涉及虚拟资产相关产品的交易之前，中介机构必须评估客户对虚拟资产的认识，但机构投资者和合格公司投资者除外。 如果客户缺

乏这方面的知识，中介机构必须提供有关虚拟资产性质和风险的充分培训。 此外，客户应具有足够的财务能力来应对与交易虚拟资产相关

产品相关的风险和潜在损失。

• 许可的中介机构现在可以允许客户存入或提取虚拟资产及法定货币。 此类提取/存入必须通过与合作的VATP建立的分离账户，或符合HKMA

虚拟资产保管标准的授权银行进行。

• 某些在获得指定司法管辖区监管机构批准的交易所上市并为零售投资者提供服务的虚拟资产相关衍生品可能会在香港向零售投资者提供。
例如，虚拟资产期货和基于公共期货的虚拟资产ETF遵循传统规则，减少了对价格透明度和市场操纵的担忧。 这些产品不仅限于专业投资者，

但中介机构必须满足现有的衍生产品要求，并进行虚拟资产知识测试作为保障，即使在没有征求或建议的情况下也是如此。

• 任何其他虚拟资产相关衍生品产品，无论是未在指定交易所上市还是在非指定交易所上市，都被视为复杂产品。 它们必须符合完整的复杂

产品要求和额外的投资者保护措施。
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近期市场概况

目前市场分析
BTC 到达历史最高价 ETF流入资金

BTC Prices
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近期市场概况

2024年重大事件
BTC 減半

普遍认为比特币的减半事件往往对其价格产生积极影响，这是历史上观察到的趋势。 这些事件通常会在之前和之后引起加密货币投资者的乐观
情绪，从而产生有利的价格波动。 价格上升可以归因于各种因素。 主要是，供应发行率的降低突显了比特币的稀缺性，从而增加了需求，进
而推高了其价格。
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OSL 集团介绍
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OSL 集团介绍

提供一流的数字资产服务，成为性能、安全和合规标准

OSL 集团（前称 BC Technology Group），是香港交易所主板上市的上市实体，股票代号为 863.HK

受监管且合规 上市公司
在香港交易所主板上市的数字资产公
司。

四大会计师事务所审计
集团财务报表中的数字资产经四大会
计师事务所审计。

投保

热钱包和冷钱包已投保犯罪保险，并提供具名客户贵重物品保
险。

拥有丰富经验
开发了专有的产品和服务，满足900多个超高净值个人和机构的
需求，交易量达到了1000亿以上，正常运行时间为99.75%，并
且全天候提供交易和支持服务。

牌照：香港证券及期货事务监察委员会
（SFC）颁发的第1类和第7类牌照。
符合SOC2类型2标准。
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OSL 集团介绍

OSL 产品和服务
经纪服务（OTC Desk， RFQ）

• 个人投资者可以通过电子邮件、BBG（彭博聊天）或电话
访问OTC交易台。

• 客户可以通过请求报价（RFQ）界面或API界面执行交易。

交易所

• 客户可以通过OSLDS的交易平台网页界面或API进行访问。
• 客户可以通过这个交易平台执行各种类型的订单。

API / STP 模式

• 技术整合，以实现RFQ和交易所访问。
• 可扩展、互操作的核心交易平台。

• 透过API的电子执行使中介机构能够通过自己的电子平台提供定价
和执行服务。

托管服务及 STO
BTC ETH BCH LTC LINKAAVECOMP UNI BAT ENJ GRT BCAPUSDT USDC

• 数字资产：主要加密货币和稳定币。 • 代币化的实物资产（RWA）：包括发行和分发安全代币（例如 BCAP）
在内的原始、代币化和分发能力。
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财务和营运亮点
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Group Financial Highlights
集团财务摘要（百万港元）
财务和营运亮点
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OSL Digital Asset Platform
OSL数字资产平台收入（百万港元）
财务和营运亮点
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Trading Volumes
交易量（十亿港元）
财务和营运亮点
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FY 2023 FY 2022

Adjusted non-IFRS income from digital assets and blockchain platform 

business (“DA business”)
134,940 183,190

Net gain/(loss) of digital assets used in facilitation of prime brokerage 

business and net fair value gain/(loss) on digital assets
74,897 (111,710)

IFRS income from DA business 209,837 71,480

Cost of revenue (17,594) (1,315)

Selling expenses (42,089) (55,813)

Administrative and other operating expenses (336,554) (569,989)

Provision for impairment losses, net and finance costs, net (6,085) (14,941)

Share of net loss of an associate (23,704) (20,890)

Other income and gains, net (35,658) 31,855

Net loss before income tax (251,847) (559,613)

Income tax credit/(expense) 2,058 (496)

Net loss from continuing operations (249,789) (560,109)

财务评估（港币 “000）
财务和营运亮点
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业务更新与展望
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在BGX成功战略投资后，OSL以 Patrick Pan 担任 CEO 的任命，展望未来，带着更新的愿景和决心。 Patrick凭借在全球数字资产平
台、中国最大的在线房地产平台、网络安全和电子商务等多个行业的高级领导职位上积累的丰富经验，为OSL带来了宝贵
的专业知识。

“对于 OSL 的承诺愿景，我们不仅仅是在数字资产领域开拓新的道路 - 我们将是开拓者。 我们的方向是清晰的：以创新引
领，开拓新高度。我们的团队注入新的活力，与全球战略的协同作用将 OSL置于设定行业标准的前沿，“ Pan如此表述。

业务更新与展望
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新的领导团队



业务更新与展望

综合帐户（模式）

OSL和华赢证券签署了一份合作扩大数字资产生态系统的谅解备忘录（MOU）。

盈透证券已经获得了许可升级，其在香港的零售投资者现在可以通过由OSL

提供动力的单一统一平台立即进行数字资产交易。

OSL和Mulana IM签署了协议，合作在多个领域进一步增强彼此的数字资产产品和
服务，首先从合作引入经纪模型开始。

OSL和胜利证券自豪地宣布将其服务扩展至零售投资者。
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代币化的领先者
STO 更新：

OSL 非常高兴宣布，其与香港嘉实国际
资产管理的提案已共同提交给证监会，
以探索零售基金产品的代币化（“基金
代币”），并考虑遵循证监会提供的监
管指引。

OSL 自豪地宣布参与 瑞银的投资级代币
化认股权证试验计划，该计划以瑞银AG
发行的基于以太坊的公共区块链的股票
相关认股权证代币为特色，并授予给OSL
。
此交易重现了股票相关认股权证的整个
产品生命周期，展示了改变透明度、降
低成本和提高交易灵活性的潜力。

业务更新与展望

20



OTC

为了加强OTC业务中即将到来的机会，OSL
已经任命了新的OTC主管来加强团队。 其
目标是提高交易量和客户群的素质，最
终目标是提高交易佣金率。

机构+散户
在保留其涵盖SaaS和综合账户服务的机构
业务线的自主性的同时，OSL计划增强其
零售业务。 这一努力包括推出一款新的
移动应用程序，旨在增强OSL的零售存
在。

全球化
在日益互联的数字景观中，除了香港和新
加坡之外，OSL意识到建立全球业务版图
以服务多元化和国际化客户群的重要性。
作为扩张的一部分，OSL坚定地坚持其严
格的合规标准。

STO
OSL将继续利用与其机构合作伙伴和产品
发行者的合作以及证监会对安全代币产
品的政策支持，开拓在香港代币化金融
产品的发展。

Strictly private and confidential

OSL在2024年的全球战略围绕着四个关键支柱展开。 首先，专注于OTC业务。 其次，在保持OSL机构客户焦点的同时，该战略旨在加强零售业务，成为一家全面整合的数字资产
服务提供商。第三，OSL计划通过并购活动实现全球扩展。最后，服务创新聚焦于通过合作和对安全代币产品的监管支持，开发用户友好的数字资产产品。

该策略最终强调了OSL对多个司法管辖区最高合规标准的承诺，确保全球客户可以获得数字资产解决方案。 这一战略方向与OSL引领机构数字资产市场并为创新、安全和合规
性设定全球标杆的愿景保持一致。

业务更新与展望
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催化成长：OSL 2024年的战略路线图



@osldotcom

OSL

@osldotcom

Email: ir@osl.com

Website: www.osl.com

Address: 39/F Lee Garden One, 

33 Hysan Ave, 

Causeway Bay, Hong Kong

Phone: +852-3504-3202 Get updates from our social media channels:

Strictly private and confidential

A member of: Listed in:

联系我们
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如有任何问题请与我们联络！

http://www.osl.com/

